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Avnet Memec EMEA:

Spezial-Distributor forciert neue Technologien

Knapp vier Monate nach der Ubernah-
me des Distributors Memec hat Avnet
Electronics Marketing nun den offiziel-
len Start des neu gebildeten Spezialun-
ternehmens Avnet Memec EMEA mit-
geteilt, Es besteht aus den beiden ehe-
maligen Memec-Geschéftsbereichen
Unique und Insight sowie aus Avnets
,Demand Creation“-Spezialisten WBC.
Zum neuen President von Avnet Memec
wurde Steve Haynes ernannt, Franz Zim-
mermann — ein ehemaliger Memec-Ma-
nager, der das Unternehmen bisher ge-
leitet hatte — tritt aufgrund gesundheitli-
cher Probleme Ende dieses Jahres in den
Ruhestand.

Das Portfolio von Avnet Memec EMEA
umfasst insgesamt mehr als 50 Herstel-
ler von Halbleiterprodukten, Displays

und Software-Produkten, zu den Ziel-
mirkten z&hlen Embedded-Anwendun-
gen, Medizintechnik, drahtgebundene
und drahtlose Kommunikation etc. Mit
etwa 200 Beschiftigten und rund 200
Mio. Euro Umsatz pro Jahr gehdrt Avnet
Memec EMEA eigenen Angaben zufolge
in Europa zu den groBten Spezial-Distri-
butoren. Das Unternehmen betreut alle
westeuropdischen Lander von seinem
Sitz in Poing bei Miinchen aus, fiir Ost-
europa und die Tiirkei setzt Avnet Me-
mec auf ein Netzwerk von Partnern. Fiir
Axel Hartstang, President of Avnet Elec-
tronics Marketing EMEA, ist Avnet Me-
mec ein klares Signal daffir, wie ernst es
Avnet damit ist, mit ,neuen Ansdtzen
die herkdmmlichen Grenzen der Distri-
bution zu sprengen“. Fiir Steve Haynes

ist es ein klares Ziel von Avnet Memec,
den Kunden dabei zu unterstiitzen, sei-
nen Wetthewerbsvorsprung zu halten,
wihrend die Produktion immer mehr
nach Osten abwandert, indem es mehr
Technologien und Produkte anbietet als
ein konventioneller Lieferant - und
gleichzeitig Ingenieur-Expertise und Res-
sourcen zur Verfiigung stellt. Hayes: ,Es
ist ganz einfach: Wir wollen die ersten
sein, die unseren Kunden neue Techno-
logien der Lieferanten anbieten. Und wir
wollen der erste Distributor fiir unsere
Kunden sein bei Demand Creation und
Design-in.“ Damit dieses Konzept funk-
tioniert, beschaftigt Avnet Memec EMEA
mehr Ingenieure als Vertriebsleute: 30
Prozent der etwa 200 Beschaftigten sind

Applikations-Spezialisten. y

Copyright (Elektronik N° 25) No reproduction without authorisation

1/1




