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Avnet Memec

er nu

klar

til take-off

Den organisatoriske opbygning af nystartede
Avnet Memec EMEA er nu pa plads. Firmaet
vil i stort omfang fokusere pa producenter,
der ligger uden for "top-30’ listen over de
storste halvlederproducenter.

Det europziske distributionsmarked har
varet under stor forvandling i de seneste
ar, og blandt de mest markante nyheder i
2005 er helt klart Avnet-koncernens keb
af kollegaen Memec, der blev annonceret i
begyndelsen af juli maned.

Overtagelsen af Memec, der har opereret
over det meste af verden - med speciel
fokus pa mere specialiserede og nicheori-
enterede agenturer inden for ikke mindst
halvlederomradet - har givet anledning til
en del endringer i opbygningen af Avnet
koncernens arrangement pa det europeei-
ske marked. Aktiviteterne er samlet i Av-
net Electronics Marketing EMEA, men der
opereres igennem en raekke selvsteendige
forretningsenheder - ogsa kaldet speedbdde
- under navne som EBV Elektronik, Silica,
Avnet Time og WBC.

Denumiddelbartmest markante ndring
er beslutningen om at leegge Memec sam-
men med WBC. Sidstneevnte blev etableret
i sidste halvdel af 90'erne med speciel fokus
pa videntunge halvlederagenturer, men har
ide seneste par r udvidet aktiviteterne med
store navne som bla. STMicroelectronics
(ST), Samsung og Philips.

Den nye Avnet-speedbad, der er resultatet
af sammenlaegningen af WBC og Memec,
blev officielt etableret med startdato den
21. november og har faet navnet Avnet
Memec EMEA.

Samtidig har Avnet valgt at flytte de
navnte store broadline-orienterede produ-
center til henholdsvis EBV Elektronik (som
omtalt i Elektronik & Data, nr. 10) og Silica
{se artiklen pa side 17), hvilket er sket ud
fra en strategisk malsaetning om at profilere
nyetablerede Avnet Memec som en rendyr-
ket specialistdistributer med en klar fokus
pa demand-creation. Dermed kan man kan
man sige, at firmaet netop tager afset i de
grundleeggende forretningskoncepter, der
altid har veeret et fzelles kendetegn for sével
WBC som Memec,

Avnet Memec's samlede teknologi- og
agenturportefelje taeller som udgangspunkt
mere end 50 forskellige leveranderer af
halvlederkomponenter, displays og forskel-
lige softwarelgsninger. Den samlede akku-
mulerede omsaetning ligger fra starten pa
omkring 200 mio. Euro, s& Avnet Memec
herer allerede fra dag ét til blandt Europas
storste specialistdistributerer. Firmaet har
tilknyttet 200 medarbejdere - heriblandt
forelsbig fire pa Avnet Memecs danske
kontor i Brendby.

Ny teknologi kan
give et forspring
Ifolge Axel Hartstang, der er den everste
chefi Avnet Electronics Marketing EMEA, er
sigtet med Avnet Memec at introducere et

- Kravene til kunderne om at identificere nye tekno-
logier - det vil sige komponenter, der med hensyn til
fuktion, features og integrationsniveau kan udgere en
differentierende faktor for slutproduktet - har aldrig
vaeret storre og mere presserende, siger Steve Haynes, der
er overste chef i det nydannede Avnet Memec EMEA.

forretningskoncept, der reekker videre end
den traditionelle, distributionsorienterede
profil.

- Avnet Memec har en klar entreprener-
profil og skal markere sig som en leverander
af nye teknologier til udviklende og produ-
cerende virksomheder, som hele tiden skal
finde veje at differentiere sig pa i en verden,
der bliver stadig mere kompetetiv, fremhae-
ver ‘Pel Hartstang.

Som chef for Avnet Memec er udneevnt
Steve Haynes, der har vaeret i den europaei-
ske Avnet-organisation siden 1999, og hvis
CV ogsa indeholder ledende jobs inden
for salg og marketing i forskellige firmaer i
halvlederindustrien.

- Det er vigtigt for kunderne at kunne
fastholde deres respektive konkurrence-
maessige fordele, efterhdnden som mere
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og mere volumenproduktion flytter mod
ost. Vores strategi er at tilbyde en bred vifte
af teknologier og produkter, der reekker
videre end dem, broadlineproducenterne
tilbyder, samt understette kunderne med
vores steerke ingenigrmaessige ekspertise og
andre supportresurser, siger Steve Haynes.

Afspejler den virkelige verden

Ifolge Steve Haynes ligger Avnet Memecs
fo retningskoncept helt i trad med den dag-
lige virkelighed, som elektronikindustrien
nu lever i:

- Kravene til kunderne om at identificere
nye teknologier - det vil sige komponenter,
der med hensyn til funktion, features og
integrationsniveau kan udgere en diffe-
rentierende faktor for slutproduktet - har
aldrig veeret sterre og mere presserende. I
den forbindelse er det veerd at huske pa,

at innovation ikke er direkte relateret til
storrelsen af virksomhederne, der udvikler
komponenterne, hvilket bla. understreges
ved, at der er flere end 300 halvlederprodu-
center pa markedet, hvoraf de fleste er fab-
less. Mens virksomhederne pa top-30 listen
over verdens sterste halvledervirksomheder
kan daeckke en betydelig del af komponent-
behovet i en given lasning, s er der rum for
teknologier og produkter fra mange andre
- specielt i de tilfeelde, hvor kreativitet eller
en unik produktidé er den drivende kraft.
Vores strategi gar pa at veare de forste til at
bringe de nye teknologier og produkter til
vores kunder, og samtidig markere os som
vores leveranderers primere distributer,
nar det geelder demand-creation og design-
in af komponenterne, siger Steve Haynes.
Den meget tekniske og design-in orien-
terede profil understreges endvidere ved,
at Steve Haynes vurderer, at omkring 85

procent af Avnet Memec's medarbejdere er
beskeeftiget med enten design (for kunder)
eller demand-creation (for leveranderer).

Det nye firma vil fokusere pa adskillige
teknologiomrader, som dels har et hejt
veekstpotentiale og dels baner vejen for at
udvikle differentierede slutprodukter.

Blandt de primere fokusomrader kan
naevnes analoge komponenter og lesninger,
indlejrede micro'er, kommunikationskom-
ponenter (tradlase og fastopkoblede), pro-
grammerbar logik, displays samt mere spe-
cifikke teknologier og softwarelesninger.

Ligesom det gelder de ovrige firmaer i
koncernen kan Avnet Memec selvfolgelig
trackke pa de store, flles logistik og supply
management services og dermed tilbyde
helt de samme ydelser som de gvrige enhe-
der i virksomheden.
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